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记者#您上任后做的最重要的工

作是什么!

史明#我现在最重要的工作是继

承!改良"不会有什么疾风骤雨# 其

实" 最关键的就是做到商品丰富!卖

场齐全!服务周到细致$ 零售业就是

一个勤快的行业" 国美在北京有
!"

家门店"在
#

个月的时间里"我几乎

走遍了这些店$我正在弥补服务上的

"

个差距" 包括对消费者的认识差

距%标准差距!传递差距!促销差距$

有时候"诚恳的态度可能比一个迅猛

的规定更重要$

记者#您的改良给北京国美带来

了什么变化!

史明# 我们还需要继续优化"这

包括开店和调整$北京市场的门店数

量目前是适当的"今年整个市场的数

量增加也只会在
!$

至
%$

家$ 所以"

我们首先对部分门店进行了重装"让

消费者容易进入$ 你可以看见"我们

加宽了通道" 背板的高度也普遍降

低$ 顾客处于优越地位"只有让他感

到四通八达"他才会认为你的产品是

齐全的$ 这些虽是微小的改动"但很

多工作正是在细节之中$以我们的广

外店为例" 仅仅通过增加指示标志"

销售就得到了迅速提升$

从日本到欧洲
阿里巴巴电商半径

成立于
&$$$

年的苏

州日邦商贸有限公司"一

直以日本市场为主"主营

金属加工 !冲压 !模具设

计和制造!塑料加工等业

务 $ 虽然有稳定的老客

户"但总经理司马国强依

然有着自己的苦恼 & '打

个比方来说"日本市场就

像一位上了年纪的老人"

公司面对单一的日本市

场" 同样是行动缓慢 "步

履蹒跚"还出现了员工流

失的问题$ (

于是" 司马国强准备

利用电子商务开拓日本之

外的全球贸易市场# 经过

一番调研"去年
!

月"司马

国强选择了阿里巴巴作为

合作伙伴" 成为其中国供

应商的会员#

结果"去年
!

月至
#&

月" 日邦公司对欧美市场

的出口额从
$

上升到
'$$

多万元人民币" 而且很多

合作还处于试单的阶段"

发展空间非常大# 在半年

之内"新增客户十几家%订

单三十余张" 这样的发展

速度对于外贸公司来说也

是不多见的#

外贸业绩的提升 "离

不开司马国强对电子商

务 平 台 和 外 贸 部 的 重

视 # 目前日邦公司与阿

里巴巴的合作已经提前

续签到了
&$$(

年 " 司马

国强对自己的投资充满

了信心 #

持仓增至
#$%$&'

机构重夺市场话语权

晨报 讯 中 国 证 券

登记结算公司的最新统

计数据显示 "

%

月机构大

举增仓 " 以基金 %

)*++

%

保险 % 社保等为代表的

机构持仓市值占到两市

流通市值的
"','-.

"这

一比例相比
"

月和
!

月

份大幅增长 " 显示震荡

市中机构重新夺取市场

话语权 #

光大银行获准
进行财务重组

晨 报 讯 中 国 光 大

银行日前获准进行财务

重组计划 " 这被视作为

未来注资及上市铺路 "

但其注资具体时间并未

透露 # 光大银行在其网

站发布的声明表示 "该

行的财务重组计划尚待

讨论 " 需由董事会与股

东批准#

晨报讯 近日"记者从国美%苏宁

等大卖场获悉"美的防电墙热水器已

全线面市# 这是继美的集团向热水器

公司注资
'

亿元重金后"美的热水器

在产品策略方面采取的重大举措# 据

悉"此次的防电墙热水器新品"一经

亮相便得到了良好的市场反应"同时

业界对它也好评如潮#

美的专注于热水器多年 "'恒温

技术(和'防电墙(是美的电热水器的

两大亮点# 其中"美的电热水器独有

的专利技术'多点恒温(已在市场热

销# 而此番主推的美的防电墙
*%#

风

尚系列热水器"采用的'内外兼修(防

电墙技术则能有效杜绝环境漏电带

来的安全隐患"不仅采用多重保护装

置让安全有保障"而且还具有安全警

示功能"确保洗浴者的绝对安全# 另

外"同期推出的美的
*!#

'小当家(系

列延续了美的注重品质%时尚的一贯

风格"从内到外都进行了以人为本的

人性化设计#

专家预测"随着电热水器技术壁

垒的加高"像美的这样的品牌企业将

进一步掌控行业整合的主动权# 让我

们期待'智慧(与'美丽(并重的美的

防电墙热水器创造辉煌#

晨报讯$记者 李隽琼%合资保险

商对其实力雄厚的中方股东资源进

行深度发掘之后有了新的斩获"记者

昨天获知"合资保险商光大永明人寿

保险公司已与光大集团总部和光大

银行正式签订了一揽子团险协议"保

费收入逾千万元#

光大永明是中国北方第一家合

资寿险商 " 光大集团为其中方股

东 "而外方股东是加拿大金融巨擘

永明金融 #

新签下的团险单是国内数量众

多的合资保险商开发中方股东资源

的最新案例# 在中国对合资保险商开

放团险禁区后"中粮集团与英杰华合

资的中英保险迅速拿下中粮团险大

单# 此后"中石油与意大利忠利集团

合资的中意人寿获得了中石油价值

超过
&$$

亿元的团险大单#

光大永明新签的协议涉及光大永

明团体意外伤害险% 定期寿险% 重疾

险%住院医疗保险等保障产品"是光大

永明根据光大集团和光大银行的具体

需求量身定制的产品组合方案#

晨报讯 $记者 田野 %昨天
/01

集团公布了
&$$2

年半年报" 报告显

示"

/01

上半年实现净利润
"!$-,'

万

元# 这是
/01

在戴上
3/

帽子后首份

扭亏的财报#

上半年
/01

主营业务收入
#2-,-

亿元"其中多媒体销售收入
-&

亿元"

占
!#,&.

"移动通信销售收入
&$,"

亿

元"占
##,".

#此次扭亏主要得益于这

两项主营业务#

但
/01

的彩电和手机销售都有

所减少" 据统计"

/01

彩电上半年销

量下降
'!.

"手机销量下降
&'.

# 为

了改善这种情况 "

/01

正投资
#"

亿

元上马液晶模组项目"同时将在中国

重启阿尔卡特手机品牌#

第一访问
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在新国美集团的首次构

架大调整中"国美电器在原有

!

大区的基础上变阵为
"#

大

区"与之伴随的"是一批职业

经理人岗位的变动# 近日"上

任仅
"

个月的国美北京大区

新帅史明在北京首次接受了

记者采访# 作为总部的$空降

兵%" 史明否认了将对北京大

区进行$颠覆性%改革的猜想&

但是"这并不妨碍他对北京市

场的信心"$我将完成充满想

象力的任务& %

!"#$%&'()*
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记者#在北京半径
"

公里内很容易找

到三四家家电卖场"在如此白热化的竞争

中"消费者对于家电卖场的需求是什么!

史明#价格仍然是第一位的# 而

从商品上"北京消费者收入的离散性

加大# 以前"我们抓住
&(

个型号的产

品就可以)现在"可能要关注
%2

个#

%!

寸量产的液晶售价
#(

万多元"仍

有消费者# 技术进步后"人们需求的

差异也体现了出来"我们也在塑造国

美北京
!$

多家门店的差异性# 只有

把市场细分"把好卖的货备足"才能

满足消费者的需求#

记者#保持价格或者品类的优势

是否越来越困难!

史明# 我追求的一定是低价"这

是根本的原则# 我们的采购人员每天

晚上都要进行数据的研判"改进他们

的进货" 仅在北京销售的彩电就有

($$

多个型号# 零售业有一个职业叫

买手"其实我们也有买手# 这就是我

们的核心竞争力# 晨报记者 刘映花

!零售业就是一个勤快的行业"!零售业就是一个勤快的行业"

!我追求的一定是低价"!我追求的一定是低价"

1*23456789:;<

直接打击宏 的欧洲优势

杨元庆率领的联想开始向欧洲市场迈进'

!必须拿下海外消费市场"

洽购欧洲第三大
40

厂商"是联

想成立全新的消费业务单元后最直

接和大手笔的出击#目前"这个业务

单元由集团董事长杨元庆亲自挂

帅" 从人事调动到市场方向事必躬

亲"目标直指
40

市场增长最快的消

费类产品" 这也是联想国际化最关

键的突破口#

前日晚间" 联想大中华区总裁

陈绍鹏对此次并购表态说&'杨元庆

已经说得非常直白" 必须做好海外

消费市场"主要是美洲%欧洲市场"

联想在这块的企图心是很强烈的# (

陈绍鹏也表示" 联想在大中华

区的业务模式已经成功扩展到整个

亚太地区" 但欧美市场才是全球最

大的消费市场" 也是全球最难做的

两块市场" 联想必须在这些领域取

得突破" 才能证明在中国的经验有

竞争力#

据了解 " 联 想 洽 购 的 对 象

4567589 :;<<

"其最擅长的产品风格

就是高品质% 金属外观和发烧友们

支持的顶级配置# 此前" 通过收购

+:=

的个人电脑业务" 联想在商务

类电脑方面的技术和设计积累骤然

增加" 但在消费类产品方面还需要

更多欧美特色"

4567589 :;<<

恰好是

个很有用的补充#

和宏 火拼并购

并购的最大阻力来自台湾
40

厂

商% 全球
40

行业排名第四的宏 #

宏 董事长王振堂此前表示" 公司

正在洽谈收购 "

-

月有望敲定一个

小规模收购项目#他透露"收购对象

并非美国或台湾当地企业" 因此业

界普遍把目光锁定有过五次易主经

历的
4567589 :;<<

#

事实上" 联想在欧洲的扩张必

须面对优势在握的宏 # 惠普原是

欧洲第一大品牌" 但也曾被宏 赶

超#在全球市场上"宏 在今年一季

度抢下全球第三的位置" 联想在二

季度就夺了回来" 但是联想已然感

受到威胁在增加#

>58?@;8

中国硬件市场首席分析

师叶磊认为"联想并购
4567589 :;<<

是战略性很强的决定" 一方面为了

打开欧洲市场" 另一方面巩固第三

的位置"'要想和戴尔%惠普争夺"至

少要先保住第三名(#

也因为这种强烈的愿望" 叶磊

认为"在此项并购中"联想胜出的把

握要比宏 大很多# '因为
4567589

:;<<

是一个欧洲品牌%区域品牌"宏

现有的销售渠道与
4567589 :;<<

重合"没有必要收购它("而联想却

急需在欧洲市场打开局面#

不过"由于
4567589 :;<<

的幕后

操盘手***华裔商人许立信拥有美

国
>5?;A5B

公司
!.

股份"并购完成

的同时"也能扩大其在美国的优势$

这一点" 对于国际化刚起步的联想

和希望在美国扩军的宏 来说"诱

惑都相当大$

难度小于并购
()*

电脑业务

目前" 联想集团对并购进程的

回应是'正在进行中("他们已经同

第三方机构达成了备忘录" 进展的

消息也使得联想在香港市场的股价

昨日上升了
&.

$ 不过"联想公告中

暗示了并购的困难" 提醒投资者洽

购有不成功的可能$

事实上" 联想最近才宣布并购

+:=

个人电脑业务'成功 ("那场极

具战略眼光的并购" 过程充满艰辛

和曲折" 联想的谈判团队经历了美

国法律的重重考验! 美国外国投资

委员会的审查! 政府采购的阻力以

及美国民众对陌生的中国名字的担

心$毕竟"

+:=

的
40

业务即使亏损"

在美国人心里仍然是'个人电脑(最

早的象征$

同样"要想通过并购进入欧洲

市场"联想也必须完成对欧盟和欧

洲人的游说$ 叶磊认为"相对于美

国" 欧盟的法律条款更强调人权!

薪资和雇员的福利"难度应该不会

比
+:=

更大"但也给出了全新的谈

判角度$

更关 键 的 是 " 联 想 必 须 抢

先 于 竞 争 者 给 出 合 适 的 价 格 $

去年 " 华商许立信从
CD0

手中

收购
4567589 :;<<

"据传金额不到

-$$$

万美元 " 而根据德意志银

行 的 估 算 "

4567589 :;<< &$$%

年

总 收 入 达 到
#!

亿 至
&$

亿 欧

元 $ 叶磊估计 "通常的并购会采

用 现 金 加 股 权 的 复 杂 方 式 "因

此不太可能有十几亿欧元的价

格 " 而联想手里的现金足以支

持此次并购 $

晨报记者 张黎明

大 胆 吞 并

$%&

个人电脑业

务" 给联想的国际

化道路描绘出惊人

的开场& 现在"他们

更试图用同样的方

式进入欧洲" 并购

的目标是欧洲第三

大电脑厂商
'()*(+,

%-..

& 该厂商目前占

有欧洲
"/0

的市场

份额" 最大的对手

是宏 和惠普& 如

果成功" 联想将迅

速实现在欧洲的扩

张 "$保三争二 %将

不再是个口号&


